SA./S0., 29./30. SEPTEMBER 2018

UNTERNEHMEN

DER STANDARD 25

Der Markt fiir Firmenkaufe
wichst schnell - wegen
der Nachfolgeproblematik,
aber auch dank prall
gefiillter Kassen
kaufwilliger Unternehmen.
Fiir Makler von
Mittelstindlern tut sich
eine Nische auf.

Alexander Hahn

wie ein Luxusproblem.

Fiir betroffene Unternehmer
kann die Suche nach einem
Nachfolger aber zu einer ziemli-
chen Herausforderung werden.
Schliefllich gilt es das berufliche
Lebenswerk in geeignete Héande
zu legen, wenn der Nachwuchs -
sofern es ihn gibt - nicht in den
Betrieb der Eltern einsteigen will.
Und das passiert bei kleineren
und mittelgrofien Firmen immer
ofter. Entgegen fritherer Tradi-
tionen wiirde sich die néchste Ge-
neration selbst verwirklichen wol-
len oder einfach kein Interesse an
der Branche haben. ,Das hat sich
in den vergangenen zehn bis 15
Jahren massiv gedndert, sagt Mi-

F ur Auflenstehende wirkt es

chael Rohrmair. ,Heute—e

wit d inder tolle T
@@Xi A
n 1.

das ist in Rohmairs Fall die
Wiener Beraterfirma Beacon In-
vest, die seit Anfang des Vorjahres
auf Firmenkaufe spezialisiert hat.
Ein Markt, der in Osterreich
schnell wichst. Im Vorjahr um ein
gutes Drittel auf 14,7 Milliarden
Euro, die bei 345 Unternehmens-

Topf sucht Deckel

~emn SI®
et

ere Firmen auf
arkt kommen, zumeist man-

gels Nachfolger.
Aufderanderen Seite stehen Fir-
men, die expandieren wollen, etwa
in neue Markte oder Geschafts-
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f| ,Die Unternehmen haben

genug Geld, um andere Firmen zu
kaufen®, sagt Rohrmair. Diese mit
potenziellen Verkdufern zusam-
menzubringen - oder umgekehrt -,
ist das wichtigste Standbein von
Beacon Invest. ,Die Suche ist
eigentlich unser Hauptgeschift®,
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sagt der Berater und verweist auf
den ,Investorenclub“ der Firma:
Eine Vereinigung, die ihm zufolge
aus ,personlich bekannten® Privat-
personen, Stiftungen oder Family
Offices besteht. Zudem werden ex-
terne Daten tiber Investoren und
Unternehmen zugekauft.

,Die Leute wissen oft gar nicht,
wohin sie sich wenden sollen, er-
klart Rohrmair. Es komme vor,
dass gute und gestandene Unter-
nehmer mit einem Verkaufs-
prozess iiberfordert seien. Diese
wiirden sich oft zunachst an ihre
Steuerberater wenden. ,Mit
Steuerberatern zusammenzu-
arbeiten ist fiir uns auch eine gute
Moglichkeit, an Mandate zu kom-
men.“ Denn diese konne man
ebenso wie Anwalte im Verkaufs-
prozess ohnedies nicht ersetzen.

Neben der Suche nach Kédufern
oder Investoren, auch fiir Start-
ups, bietet Beacon Invest auch
Unterstiitzung beim Finden rea-
listischer Preisvorstellungen als
weitere Dienstleitung an. Aber
auch Mediation zwischen den
Parteien, etwa wenn frithere Mit-
arbeiter die Firma des Chefs tiber-
nehmen wollen. Problematisch

kann dabei werden,\wéhrend des
Verka eist ent-
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< ,Das ist oft schwierig®, be-
richtet Rohrmair.

Auf seinen Radar kommen
grundsatzlich Transaktionen im
Wert von drei bis 30 Millionen
Euro - wobei Ausreifler in beide
Richtungen moglich sind. Das
neunkdpfige Team ist laut Rohr-
mair branchenméfig ,breit gefd-
chert” und bedient grundsétzlich
ganz Europa. Der Schwerpunkt
liegt aber eindeutig im deutsch-
sprachigen Raum, denn vor allem
das Geschift zwischen Osterreich
und Deutschland nimmt zu. In
welche Richtung dabei die Unter-
nehmen die Besitzer wechseln,
hélt sich Rohrmair zufolge unge-
fahr die Waage.



